ENFI

CJ
) R LES STAGES

3 , I 4 .
Financement d'une opération 6 | mamise 2 jours

de promotion immobiliere

Une formation pragmatique assurée par des experts du financement de la promotion
immobiliere afin d’en assurer une mise en ceuvre tres opérationnelle

Objectifs

e |dentifier les spécificités juridiques et fiscales liées au montage
des opérations de promotion

e Maitriser les caractéristiques techniques du montage financier
d’une opération de promotion immobiliere

e Comprendre et maitriser les étapes liées au controle et au suivi des
risques liés a ces opérations

Programme

Contexte actuel du marché de la promotion immobiliere
e Rappel historique

e Renouvellement des acteurs

e Evolution des pratiques

e Situation actuelle, point d’actualité

Analyse du risque, principes et méthodologie

e |es différents types d’intervenants

e La connaissance du promoteur

e ['appréciation de 'opération a financer ou a garantir
e | a détermination des modalités d'intervention

e e financement corporate

e | a tarification bancaire

Caractéristiques des concours, contractualisation

e Cadre juridique de I'opération

e Principaux items : objet, montant, durée, conditions financieres,
conditions de mise en force

e Garanties réelles

e Garanties personnelles et notion de recours

Développement et financement des actifs tertiaires

e Rappel des méthodes et valorisation des actifs tertiaires
e Focus programmes de bureaux

e Focus locaux commerciaux

Montages et prises de risques
¢ « Point de vue du banquier »

31 mars et 1¢" avril 2011
16 et 17 juin 2011

PARIS, REGION 1.600 €

*« Qpération exonérée de TVA en application des dispositions de I'article 261 4. 4°a du CGl ».



